


U Passion เป็นสถาบันที่ได้รับอนุญาต 

จากกระทรวงศึกษาธิการ ตั้งแต่ปี 2558 ปัจจุบันมี 3 สาขา

ภายใต้ Concept

“U Passion ปั้นฝันสู่รั้วมหาลัย ครบจบที่เดียว การันตี 100% สอบติด”



U PASSION มีรูปแบบการเรียนการสอน 3 ระบบ

•ระบบโค้ชส่วนตัว (ผู้ให้สิทธ์ิจัดการ)

คอยให้ค าปรึกษาและวางแผนการเรียนเพื่อสอบเข้ามหาวิทยาลัย

•ระบบครูสอนสด (ผู้รับสิทธ์ิจัดการ)

เพื่อให้เด็กเข้าถึงเนื้อหา และเทคนิคได้ดียิ่งขึ้น

•ระบบวิดีโอ / ข้อสอบ / หนังสือ (ผู้ให้สิทธ์ิจัดการ)

ใช้เทคโนโลยีสมัยใหม่ ง่ายต่อการจัดการ และลดต้นทุน



U PASSION มี 3 หลักสูตร (ป.4-ม.6)

1. U PASSION PROJECT

ส าหรับน้อง ม.4-ม.6 ฝั่ง ADMISSION ไทย

2. U PASSION INTER

ส าหรับน้อง ม.4-ม.6 ฝั่งอินเตอร์

3. U PASSION JUNIOR

ส าหรับน้อง ป.4 - ป.6 ที่อยากรู้ว่าตัวเองมีความโดดเด่นด้านใด (คณิต, วิทย์, อังกฤษ)

ส าหรับ น้อง ม.1- ม.3 ที่ต้องการเตรียมความพร้อมในการสอบเข้ามหาวิทยาลัย



U PASSION จุดแข็ง

• เป็นระบบการันตี 100 % สอบติดมหาวิทยาลัยรัฐ สอบไม่ติด หรือ คะแนนไม่ถึง ยินดีคืนเงินเต็มจ านวน

• เป็นระบบโค้ชส่วนตัวดูแลน้องเป็นรายบุคคล วางแผนการเรียน คอยให้ค าปรึกษา แนะแนวทาง 

• เนื้อหาการเรียนการสอนครอบคลุมทุกวิชา ทุกคณะ

• มีระบบการเรียนทั้งการสอนสดและวิดีโอ โดยใช้เทคโนโลยีสมัยใหม่ เข้ามาจัดการ ง่ายและลดต้นทุน

• มีระบบประเมินผล + REPORT รายบุคคล โดยใช้เทคโนโลยีสมัยใหม่

• ช่ือเสียงของสถาบัน ท าให้น้องสอบติดมหาวิทยาลัยรัฐ 100% ในทุกรุ่นที่ผ่านมา



U PASSION ตัวอย่างใบปลิว



การลงทุน เงื่อนไข และค่าใช้จ่าย
แฟรนไชส์ U PASSION



U PASSION ท าไมต้อง..ลงทุน..กับเรา

• ธุรกิจการศึกษาเป็นธุรกิจที่มีแนวโน้มเติบโตสูง และทุกคนให้ความส าคัญ เพราะการศึกษาต่อในมหาวิทยาลัยนั้น มีการแข่งขันสูง และ

สถาบันการศึกษาของรัฐมีที่เรียนจ านวนจ ากัด 

• ธุรกิจที่ลงทุนต่ า จุดคุ้มทุนเร็ว

• ใช้เทคโนโลยีสมัยใหม่ ง่าย สะดวก และลดต้นทุน เข้ามาจัดการ

• เป็นแฟรนไชส์การศึกษาที่มีระบบการเรียนการสอนทั้งรูปแบบสอนสด โค้ชส่วนตัว และวิดีโอ ONLINE สอดคล้อง NEW NORMAL

• สาขาใหญท่ าการตลาดอย่างต่อเนื่อง เพื่อสร้างภาพลักษณ์ที่ดีให้กับแบรนด์

• มแีหล่งในการเฟ้นหาครูที่มีคุณภาพ ไม่ต้องกังวลเรื่องครู และมีการอบรมครูจากทางสถาบัน



คุณสมบัติของผู้รับสิทธ์ิ

• มีทัศนคติที่ดีต่อการท าธุรกิจการศึกษา

• มีประสบการณ์ด้านงานบริการ และ/หรือเคยท าธุรกิจการศึกษาจะได้รับพิจารณาเป็นพิเศษ 

• เป็นเจ้าของกรรมสิทธิ์ที่ดิน อาคารที่จะท าเป็นโรงเรียนกวดวิชา หรือมีสัญญาเช่าไม่น้อยกว่า 3 ปี

- ใกล้โรงเรียนขนาดกลางหรือขนาดใหญ่ 

- ใกล้แหล่งชุมชน แหล่งการศึกษา ห้างสรรพสินค้า มีก าลังซื้อสูง

- เดินทางสะดวก 

• มีสถานภาพทางการเงินที่มั่นคง

• สามารถปฏิบัติตามเง่ือนไขการเป็นผู้รับสิทธิ์ของทางโรงเรียนอย่างเคร่งครัด

• ใหค้วามร่วมมือในการจัดรูปแบบโรงเรียนตามแบบที่โรงเรียนแนะน าหรือก าหนด



สิ่งที่ผู้รับสิทธ์ิจะได้รับ

• ส่วนแบ่งผลประโยชน์ร้อยละ 70 ของรายได้ทั้งหมดต่อเดือน (ก่อนหักค่าใช้จ่าย)

• สิทธิ์ในการอนุญาตให้ใช้ เครื่องหมายการค้า และหลักสูตร ของ สถาบันกวดวิชา U PASSION

• สิทธิ์ในการร่วมใช้วีดิโอ ONLINE และได้รับโค้ชส่วนตัวของนักเรียน จาก สถาบันกวดวิชา U PASSION

• สิทธิ์ในการได้รับการปรึกษา อบรมและสัมมนา ผู้บริหาร ทีมงาน ครู ตลอดระยะเวลาสัญญา

• สิทธิ์ในการได้รับการสนับสนุนด้านการตลาด จากส่วนกลาง ไม่รวม LOCAL MARKETING



แผนการตลาด จากส่วนกลาง

• ออกบูธ งาน DEK-D TCAS FAIR ปีละ 2 ครั้ง

• ลงโฆษณาในเว็บไซต์ DEK-D

• ลงโฆษณาในเว็บไซต์ THAI FRANCHISE CENTER

• สร้างแบรนด์ โดยการจ้าง INFLUENCER และ TIE IN แบรนด์ผ่านช่องทางโซเชียลมีเดีย

• สร้าง BRAND AWARENESS โดยการท า CONTENT ผ่านช่องทาง IG และ FB ของ UPASSIONPROJECT

• สร้าง BRAND AWARENESS โดยการท า CONTENT ลงช่อง YOUTUBE ของ UPASSIONPROJECT



หน้าท่ี และความรับผิดชอบของผู้รับสิทธ์ิ

• เตรียมสถานที่ อุปกรณ์ และทีมงาน (ผู้ช่วยโค้ช+แอดมิน+ครู) ให้พร้อมด าเนินงานอย่างมีประสิทธิภาพ

• ด าเนินงานในสถาบัน รวมถึงงานขาย งานบริการ งานบริหารจัดการ ให้เกิดประสิทธิภาพสูงสุด 

• ท าการตลาดในท าเลใกล้เคียงกับสาขาตัวเอง (LOCAL MARKETING)

• สร้างธุรกิจ ให้บรรลุเป้าหมายและเกิดความพึงพอใจสูงสุด 

• ปฏิบัติตามกฎระเบียบ ที่ระบุในสัญญา อย่างเคร่งครัด



รูปแบบของโรงเรียนกวดวิชา U PASSION 

• STAND ALONE เป็นอาคารพาณิชยภ์ายใต้เง่ือนไข 

- มี 3-4 ช้ัน (กรณีมี 4 ช้ัน ต้องมีบันไดหนีไฟ)

- สามารถใช้พื้นที่ใช้สอยได้ทุกช้ัน ในอาคารพาณิชย์

- เป็นเจ้าของอาคารพาณิชย์เอง หรือมีสัญญาเช่า 3 ปีขึ้นไป

• SHOP ตั้งอยู่ในศูนย์การค้า อาคารส านักงานและโครงการพลาซ่า ที่มีพื้นที่ต้ังแต่ 70 ตร.ม.

- ก าหนด 1 ห้องใช้พ้ืนที่ 30 ตรม. รองรับนักเรียน 25 คน 

- ห้องคอมพิวเตอร์พื้นที่ 20 ตรม.

- เคาน์เตอร์และพื้นที่รับรอง 20 ตรม. และห้องน้ า



ค่าใช้จ่ายต่างๆ
1. ค่าแฟรนไชส์ (FRANCHISE FEE)

หลักสูตรละ 250,000 บาท / สัญญา 3 ปี (ช าระครั้งเดียว) 

แบ่งช าระ 3 งวด คือ งวดที่ 1 จองสิทธิ์ จ านวน 10,000 บาท 

งวดที่ 2 เมื่อลงนามสัญญา จ านวน 75,000 บาท 

งวดที่ 3 วันแรกของการเปิดท าการ จ านวนเงินที่เหลือที่ต้องช าระทั้งหมด หลังหัก งวดที่ 1 และ 2 

2. ค่าส่วนแบ่งผลประโยชน์

ร้อยละ 30 คิดจากรายได/้ยอดขาย ต่อเดือนก่อนหักค่าใช้จ่ายใดๆ

3. เงินประกันหนี้สินและความเสียหาย

30,000 บาท (ช าระครั้งเดียว เมื่อลงนามสัญญา และผู้รับสิทธิ์จะได้คืนหลังการให้ใช้สิทธิสิ้นสุดลง)



4. ค่าใช้จ่ายในการด าเนินธุรกิจ 

- ค่าส ารวจสถานที่ : ไม่คิดค่าด าเนินการ

- ค่าออกแบบ : ไม่คิดค่าด าเนินการ

- ค่าตกแต่งสถานที่ : เพื่อให้มีภาพลักษณ์และมาตรฐานเดียวกันทุกสาขาแฟรนไชส์

STAND ALONE 235,000 บาท

SHOP 535,000 บาท

* ผู้รับสิทธิ์สามารถเลือกใช้บริการข้ึนอยู่กับการพิจารณาตัดสินใจของผู้รับสิทธิ์เอง

ทางสถาบันเป็นผู้ประสานงานให้ข้อมูลและต่อรองราคาให้ในระดับหนึ่ง*

ค่าใช้จ่ายต่างๆ (ต่อ)



ค่าตกแต่งสถานที่ประกอบด้วย
รายการ ผู้รับผิดชอบ

1. งานรื้อถอนและปรับปรุง

2. งานระบบไฟฟ้า

3. งานระบบน้ าประปา

4. งานผนังและฝ้าเพดาน

5. งานเฟอร์นิเจอร์และตกแต่ง

6. งานประตูและผนังกระจก

7. งานระบบควบคุมคุณภาพและเสียง (สถาบันขอสงวนสิทธิ์ตามแบบที่สถาบันก าหนด)

8. งานติดตั้งกล้องวงจรปิดและออนไลน์อินเตอร์เน็ต

9. งานห้องน้ า (ชาย/หญิง)

10. ทีวีและอุปกรณ์ (สถาบัน ส ารวจและเสนอราคาให้)

11. โคมไฟส่องสว่างและอุปกรณ์ (สถาบันส ารวจและเสนอราคาให้)

12. เครื่องปรับอากาศและระบบ

13. เก้าอ้ีเรียน (สถาบันขอสงวนสิทธิ์ให้ใช้เก้าอ้ีเรียนตามแบบที่ก าหนด)

14. ป้ายชื่อสถาบันทั้งด้านในและด้านหน้า (สถาบันออกแบบ ส ารวจและเสนอราคาให้)

15. สติ๊กเกอร์รูปอาจารย์ และตกแต่งกระจก (สถาบันออกแบบ ส ารวจและเสนอราคาให้)

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์

ผู้รับสิทธิ์ ; ผู้รับเหมาของผู้รับสิทธิ์



หมายเหตุ : ค่าตกแต่งสถานที่ดังกล่าวไม่รวม

1. ค่ามัดจ าและการขอเปล่ียนมิเตอรไ์ฟฟ้า

2. ค่าขอหนังสือรับรอง (วิศวกรผู้รับรองความม่ันคงของอาคาร)

3. ค่าใช้จ่ายอื่นๆ (ค่าเช่าสถานที่, ค่าสาธารณูปโภค, ค่าภาษีต่างๆ)

4. ค่าใช้จ่ายของสถาบัน (ค่าพนักงาน ค่าแม่บ้าน)

5. ค่าคอมพิวเตอร์พร้อม CPU 1 เครื่อง

6. ค่าใช้จ่ายกิจกรรมการตลาดและโฆษณาประชาสัมพันธ ์

ช่วงเปิดสาขา เช่น แบนเนอร์ โบวช์ัวร์

ช่วงเปิดคอร์สเรียน เช่น  ส่ือส่ิงตีพิมพ์ โบวช์ัวร์

ค่าตกแต่งสถานที่ประกอบด้วย (ต่อ)



ตัวอย่าง รูปแบบการตกแต่ง ตามมาตรฐานของโรงเรียน (1)



ตัวอย่าง รูปแบบการตกแต่ง ตามมาตรฐานของโรงเรียน (จบ)



ขั้นตอน และระยะเวลา

ในการด าเนินธุรกิจแฟรนไชส์ ของสถาบัน



ยืน่ใบสมัคร ย

- เคยมีประสบการณท์ าธรุกิจหรืออยู่ใน
ธรุกิจการศกึษา

- มีท่ีดิน หรืออาคารพาณิชย ์หรือมีสญัญา
เช่าอาคาร 3-4 ชัน้ อย่างนอ้ย 3 ปี

ชีแ้จง ให้ข้อมูลเบือ้งต้น 
- สมัภาษณ์
- ใหข้อ้มลูเก่ียวกบั U Passion

- ชีแ้จงเรื่องการลงทนุ เง่ือนไข ตา่งๆ และ
ผลประโยชนท่ี์จะไดร้บั 

ประเมินผลการรับสิทธ์ิ

1-3 วัน

2-3 วัน

ใบสมคัร

เอกสาร U Passion 

Presentation + งบประมาณการ

นักลงทุนผู้สนใจแฟรนไชส์ U Passion



จองสิทธิ์

ส ารวจพืน้ที่

- อาคารพาณิชย์ 3-4 ชัน้( ถา้มี 4 ชัน้ มี
บนัไดหนีไฟที่เหมาะสม)

- หา้งสรรพสนิคา้ มีขนาด 70 ตรม. ขึน้ไป
- ใกลแ้หลง่ชมุชน
- ใกลแ้หลง่การศกึษา โรงเรยีนขนาดกลาง 

ขนาดใหญ่  ใกลแ้หลง่หา้งสรรพสนิคา้ ที่มี
ก าลงัการซือ้

- เดินทางสะดวก ปลอดภัย
- เป็นเจา้ของกรรมสทิธ์ิ หรอืสญัญาเช่าอย่าง

นอ้ย 3 ปี

ลงนามสัญญาแฟรนไชส์

ช าระค่าแฟรนไชสค์รัง้ที่ 1
(10,000 บาท)

- ช าระค่าแฟรนไชสค์รัง้ที่ 2
(75,000 บาท)

- ช าระเงินประกนัหนีส้นิและ
ความเสยีหาย 
(30,000 บาท)

2-3 วัน

7 วัน

เอกสารใบจองสทิธ์ิ

หนงัสอืสญัญาแฟรนไชส์



การออกแบบสถาบัน

- หอ้งเรยีน พืน้ที่ 30 ตรม. ต่อหอ้งต่อนกัเรยีน 25 คน
- หอ้งคอมพิวเตอร ์ 10 เครื่อง 
- หอ้งพืน้ที่สว่นกลาง
- เคาทเ์ตอรร์บัรอง
- หอ้งน า้
- ระบบไฟฟ้า ระบน า้ประปา
- เครื่องปรบัอากาศ
- ผนงั และฝา้เพดาน

- ป้ายชื่อสถาบนัดา้นในดา้นนอก
- โคมไฟสอ่งสว่าง
- เกา้อีเ้รยีน ระบบควบคมุคณุภาพเสยีง
- กลอ้งวงจรปิดออนไลนผ่์านอินเตอรเ์น็ต
- สติกเกอรรู์ปอาจารยแ์ละตกแต่งกระจก

(ขอสงวนสทิธ์ิใชต้ามแบบที่สถาบนัก าหนด)

เข้าตกแต่งก่อสร้าง การอบรมพนักงานและครู

เปิดด าเนินงานสถาบัน
ช าระค่าแฟรนไชสค์รัง้ที่ 3
(จ านวนเงินที่เหลอื หลงัหกั 
งวดที่ 1 และ 2)

ก่อนเริ่มด าเนินงาน

อบรมพนกังาน จ านวน 1 วนั
อบรมครู จ  านวน 2 วนั

1 เดือน

เตรยีมโบวช์วัร ์แบนเนอร์
และสื่อต่างๆส  าหรบัวนัเปิด
สถาบนั

7 วัน

รวมเวลาทัง้หมด ตัง้แต่ยื่นใบสมัคร – เปิดด าเนินการ
ประมาณ 2 เดือน



งบประมาณการ (รายรับ/เดือน)

รูปด้านซ้าย แสดงราคามาตรฐาน ซึ่งผู้รับสิทธิ์

มีสิทธิ์ในการท าโปรโมช่ันได้ตามความต้องการ 

แต่ต้องไม่ต่ ากว่า 40,000 บาท

ปล. ราคาท่ีอยู่ในงบประมาณการ

จะอิงราคา 40,000 บาท เป็นหลัก



งบประมาณการ (รายจ่าย/เดือน)

• ค่าจ้างครู เฉลี่ย 20 ช่ัวโมง * 500 บาท/ช่ัวโมง 10,000 บาท

• ค่างจ้างแอดมิน 17,000 บาท

• ค่าเช่า 26,000 บาท

• ค่าน้ าไฟ 5,000 บาท

• ค่าโทรศัพท์+อินเตอร์เน็ต 1,200 บาท

• ค่าจิปาถะ+ค่าการตลาด (LOCAL MARKETING) 6,000 บาท

รวม 65,200 บาท



งบประมาณการ (ก าไร/เดือน)

• วิเคราะห์ก าไร 100,000 บาท/เดือน

ยอดขาย*จ านวนคน = ต้นทุนแปรผัน*จ านวนคน + ต้นทุนคงที่ + ก าไรที่ต้องการ

40,000*จ านวนคน = 12,000*จ านวนคน + 65,200 + 100,000                 (12,000 มาจาก 30% ของ 40,000 ที่เป็นค่าส่วนแบ่ง)

จ านวนคน = 5.9

∴ จุดคุ้มก าไรอยู่ที่ 6 คน/เดือน

• วิเคราะห์ก าไร 200,000 บาท/เดือน

ยอดขาย*จ านวนคน = ต้นทุนแปรผัน*จ านวนคน + ต้นทุนคงที่ + ก าไรที่ต้องการ

40,000*จ านวนคน = 12,000*จ านวนคน + 65,200 + 200,000                 (12,000 มาจาก 30% ของ 40,000 ที่เป็นค่าส่วนแบ่ง)

จ านวนคน = 9.4

∴ จุดคุ้มก าไรอยู่ที่ 10 คน/เดือน



งบประมาณการ (จบ)

• วิเคราะห์จุดคุ้มทุน
ยอดขาย*จ านวนคน = ต้นทุนแปรผัน*จ านวนคน + ต้นทุนคงที่

40,000*จ านวนคน = 12,000*จ านวนคน + 65,200              (12,000 มาจาก 30% ของ 40,000 ที่เป็นค่าส่วนแบ่ง)

จ านวนคน = 2.328

∴ จุดคุ้มทุนอยู่ที่ 3 คน/เดือน

• ระยะเวลาในการคืนทุน
ผลก าไรต่อเดือน = ยอดขาย 3 คน – ค่าใช้จ่าย/เดือน

= 120,000 - 101,200 (101,200 มาจาก ค่าส่วนแบ่ง 30% + ค่าเช่า + ค่าพนักงาน + ค่าอื่นๆ)

= 18,800

∴ ระยะเวลาคืนทุน = 385,000 ÷ 18,800 = ประมาณ 20 เดือน (385,000 มาจาก ค่าแฟรนไชส์ 1 หลักสูตร + ค่าอุปกรณ์ + ค่าตกแต่งสถานที่) 



เติบโตไปด้วยกัน 

ปั้นฝันสู่รั้วมหาลัย ครบจบที่เดียว การันตี 100% สอบติด


